pa VERAD (E 
pe CONTENTA. MEJORO  [Immmmanal| EL GRUNDIO SATELITAL 
El NIVEL De VIDA, las ES BARBARO, PERO > 
EMPRESAS SE «Cómo LES DIO Aún no se conocen los nombres de los 
VENDO UN AL ganadores de abril, en el concurso 


LS) USTED CUMPLIR, USTED GANAR 


PoR EL MUNDO... 


GANADORES ¡Aurore-Grundi 
SE BUSCAN ronca 


A 


inas 
Suplemento mensual 


Aurora-Grundig 
Buenos Aires, miércoles 8 de mayo de 1991 Espacio de publicidad 


El suplemento Aurora-Grundig, ahora en Página/12 


1060 Y ME VOY 


nOs MOS ' 


**_..Después de todo, se trata 

de un diario que en muchas 
cosas se nos parece: se mueve en un 
medio altamente competitivo, tra- 
ta de ser ganador en las primicias, 
hace gala de un humor responsa- 
ble en su comunicación y está en to- 
do el país””, dijo el gerente de pu- 
blicidad. El directorio lo escucha- 
ba en silencio. En el noveno piso 
del edificio de Cerrito y Paraguay, 


a Novedades en la gaubta. A 
| del Gran Buenos Aires, 


histórica: cambiar de diario para la EI 
comunicación mensual que realiza hs e 

la empresa a sus usuarios. El silen- a o con un ano de 

cio se quebró de pronto, cuando un ñ , 

directivo sintetizó su opinión di- trabajo y atras de los 


ciendo: “¡Que suene el clarin! ¡Nos 
records de venta 


vamos a Página/12!”. 


led MON y 


Mala | 
| do lo | 
".YIYO QUE QUERÍA UA. PARABOLICA PARA VERLO. A MARADONA... 


Bajan las cuotas de los planes de ahorro y se mantienen los 


- ¿ARGENTINA. .. AÑO 


LLAMADO AL NONAGESIMO SEPTIMO 
ACTO DE ÁJUDICACION 


Los dias 22, 23, y 24 de mayo de 1991 se realizará el nonagésimo septimo 


acto de adjudicación por sorteo y licitación en Córdoba 1154, Capital Federal. 


IMPORTANTE: LASOFERTASDE LICITACIONSE RECIBI- 
RAN EN CIRCULOS INTEGRADOS S.A., PARAGUAY 1102, 
HASTA MEDIA HORA ANTES DE LA PROGRAMADA PARA 
LA INICIACION DE CADA ACTO DE ADJUDICACION Y, EN 


Sorteo General válido para los grupos participantes 
DIA: 22-05-91 - HORA'09.00 Ppiso Sala 3 


Para licitar el producto podrá consultar el valor de Cuota a 
su Agente CINSA o en Paraguay 1102, Capital Federal. 


LICITACIONES 
Acondicionadores de aire 
AO2 - AOS - AO6 - AO8 

UC8 - UDS - UES - UF8 - UO8 


Antena Toma señal de satélite 
ARS - AS8 - AT8 


Aspiradora 
1z8 


Auto Radio 
PB8 - PC8 - PF8 


Beat Boy 
WM4 - WR8- WY8 


Cajas Acústicas Activas 
WZ4 


Calefactor 


Gabinete Equipo Hi-Fi 
WB4 


Heladera 


Miércoles 8 de mayo de 1991 


VSO - VS8 - VO1 - VO2 
VO3 - VO4 - VOS - VOS - VOS 
YO1 
Y04 0002 y siguientes 

08 


Termotanque 
MO2 - MO3 - MOS - MOS 


Videograbador 
181 - 184 - 188 


Video Reproductor 
1C1 - 1C4 - IC8 


Día Hora Sala 


23 


9,00 


Día Hora Sala 


23 


22 


9,00 


9,00 


Importantes decisiones ha tomado CINSA, 
administradora del plan de ahorro líder, en torno de las 
cuotas de los productos. En el marco de los cambios 
generados por las autoridades nacionales, AHORRA 
GRANDE-AURORA GRUNDIG aparece hoy con sus 
cuotas rebajadas y estables. Esta es una excelente 
oportunidad para la suscripción de planes para acceder 
a todo el confort Aurora-Grundig. 


Más de treinta productos inte- 
grantes de la línea de artículos 
que comercializa el plan líder han 
sido rebajados en precio, fruto de los 
acuerdos celebrados entre las auto- 
ridades gubernamentales y los titula- 
res del Grupo Aurora. Estos acuer- 
dos alcanzan también a un 
compromiso en cuanto al manteni- 
miento de los precios en el tiempo. 
Existen dos grandes líneas de ar- 
tículos dentro del plan líder, genéri- 
camente denominadas “línea 
blanca”, para todos los electrodo- 
mésticos tales como lavarropas, he- 
laderas, cocinas, etc., y “línea elec- 
trónica”, grupo dentro del cual 
figuran los equipos de audio, video, 
sistemas satelitales, etc. Fuera de es- 
tas dos clasificaciones se encuentra 
el Ciclomotor Siambretta, también 
integrante de la línea de productos 
a los que el suscriptor Aurora- 
Grundig puede acceder. 

Sobre los valores de los productos, 
en dólares y respecto al mes de di- 
ciembre de 1990, el Grupo Aurora 
acordó con las autoridades de la Sub- 
secretaría de Industria y Comercio 
de la Nación, una rebaja de hasta el 
33 por ciento en artículos de electró- 
nica y de hasta el 19 por ciento en 
línea blanca. Los resultados de estas 
reducciones, comunicados inmedia- 
tamente al público usuario (ver re- 
cuadro), motivaron una demanda en 
suscripciones, tendencia que a la fe- 
cha sigue mostrando una progresión 
ascendente. Esto también se vincula con 
el hecho de que fuentes autorizadas del 
área de Economía señalaron como 
factible un período de estabilidad que 
alcance a febrero de 1992. En estas 
condiciones es donde mejor operan 
los sistemas de ahorro previo y en 
particular, AHORRA GRANDE- 
AURORA GRUNDIG, con una pro- 
funda inserción en nuestra sociedad, 
que nuevamente toma la delantera en 
suscripciones. 

No sólo es favorable la estabilidad 
para el Agente CINSA, que encuen- 
tra un terreno fértil para su activi-_ 


96 Veces 


dad comercial, sino que también se 
reconoce en el suscriptor la tranqui- 
lidad de operar dentro de un sistema 
que le permite obtener confort de la 
más alta calidad en productos, con 
marcas de prestigio y con la credi- 
bilidad que le transfiere el saber que 
su dinero tiene verdadero poder ad- 
quisitivo, aun cuando el paso del 
tiempo otras veces haya gravitado en 
su contra. 

Hoy, en estabilidad, ya no es una 
amenaza el hecho de tomar compro- 
misos de pagos en cuotas y más 
cuando aparece como respaldo 
CINSA, administradora del plan lí- 
der y empresa integrante del Grupo 
Aurora. 

Baste citar aquí, para refrendar lo 
dicho, algunos comentarios de sus- 
criptores, recogidos en los locales de 
CINSA: “A veces una se enchincha 
con Aurora, porque las cuotas se van 
para arriba. Pero con esto vemos un 
gesto de voluntad de la empresa””, 
decía la señorita Delia, empleada ad- 
ministrativa de una empresa de tar- 
jetas de crédito y suscriptora Aurora- 
Grundig desde hace cinco meses. Mi- 
guel, de Boedo —mientras hacía su 
trámite de licitación en los salones 
que CINSA posee en la Av. Córdoba 
de Capital Federal—, comentaba: 
“Y ésta es la mejor oportunidad 
no sólo para suscribir planes, sino 
también para licitar el producto que 
uno ya quiere tener en casa””. Aurora- 
Grundig lleva ya adjudicados 715.000 
suscripciones, líder absoluto en el 
mercado por la cantidad de produc- 
tos entregados, factor éste que suma 
credibilidad y junto con la cifra de 
suscriptores —1.569,866— contrasta 
notablemente con el resto de planes 
de ahorro dedicados al rubro electro- 
doméstico. 

La notoriedad que adquirió el plan 
administrado por CINSA, en menos 
de una década de vida, mucho tiene 
que ver con las continuas promocio- 
nes e iniciativas que se le brinda al 
usuario del sistema. En este sentido, 
desde diciembre del 90 se ha instru- 


Aurora-Grundig 


NONAGESIMO SEXTO 
ACTO DE ADJUDICACION 


BAB0035089 
BA80037080 
BA80038012 
BAB0042094 
BAB0047073 
BAB0050027 
BA80053087 
BAB0054030 
BA80057036 
BAB0058023 
BA80059075 
BA80060051 
BAB0061037 
BAB0063094 
BAB0065094 
BAB0066062 
BA80067070 
BAB0068018 
BAB0069064 
BAB0071067 
BA80074032 
BA80076064 
BAB0077076 
BA80078048 
BAB0079062 
BAB0080067 
BAB0081088 
BA80082034 
BAB0083039 
BAB0084093 
BA80085066 
BE20002034 
BE20003002 
BE20003011 
BE20004034 
BE20004039 
BE20005034 
BE20006039 
BE20007009 
BE20007034 
BE20008034 
BE80001060 
BEB80001094 
BEB0002034 
BEB0003093 
BEB0004039 
BEB0005067 
AD80124034 | BEBO006034 
A080124052 | BE80007041 


BE80008011 
Grupos B Er 


BE80010048 


BE80014094 
BE80015034 
BE80016070 
BE80017093 
BE80018014 
BEB0019039 
BE80020067 
BE80021041 
BEB0022094 
BE80023064 
BE80024056 
BE80025065 
BEB0027041 
BE80028039 
BE80029005 
BE80030062 
BEB0032067 
BE80034034 
BE80035032 
BE80036067 
BEB0037041 
BE80039095 
BE80040066 
BE80041012 
BE80042094 
BE80043093 
BE80044062 
BE80045039 
BE80046067 
BE80047034 
BE80048094 
BE80049046 
BE80050091 
BE80051034 
BE80052040 
BE80053026 
BE80053034 
BE80054087 
BE80055039 
BE80055080 
BE80056084 
BE80056094 
BE80057034 
BE80057060 
BEB0058034 
BE80058075 
BEB0059068 
BE80059094 
BE80060034 
BE80060091 
BE80061034 
BE80061039 
BE80062068 
BEB0063025 
BE80064097 
BE80065022 
BE80066034 
BE80066057 


Grupos A 


BA80010012 
BR80011041 
BR80012062 
BR80013067 
BR80014093 
BR80015039 
BR80016005 
BA80017034 
BR80018067 
BR80019087 
BR80020011 
BR80020041 
BR80021010 
BS80001025 
BS80002064 


8580003012 
BS80004012 
BS80006033 
8580007008 
BS80008041 

BS80009048 
BS80010098 
BS80011094 
BS80015096 
BS80017066 
BS80020088 
BS80022031 

BS80024088 
BS80034038 
BS80035039 
BS80036052 
BS80037012 
BS80038039 
BS80039077 
BS80040067 
8720001001 

BT200010039 
BT20001013 
BT20001017 
BT20001021 
BT20001025 
BT20001027 
8120001028 
BT20001029 
BT20001032 
BT80001060 
BT80002011 
BT80003039 


A080093071 
A080097065 
A080098079 
A080100058 
A080101076 
A080104011 
A080105005 
A080107098 
A080108034 
A080109067 
A080110022 
A080111011 
A080111014 
A080111054 
A080112014 
AD80113034 
A080114094 
A080115058 
A080116094 
A080117011 
A080118041 
A080119034 
A080120045 
A080121034 
A080122056 
A080122087 
A080122094 
A080123012 


BT80004019 
BT80005067 
BT80006067 
BT80007039 
BT80008067 
BT80009094 
BT80010077 
BT80011034 
BT80012078 
BT80013014 
BT80014072 
BT80016034 
BT80017011 
BT80018060 
BT80019094 
BT80020067 
BT80021046 
BT80022031 
BT80023097 
BT80024025 
BT80025009 
BT80025034 
BT80026006 
BT80026034 
BT80027034 
BT80027044 
BT80028034 
BT80028086 
BT80029077 


CE40017025 
CE40018031 
CE40019017 
CE40019034 


CZ80011077 
CZ80012067 
280013037 
CZ80014034 
CZ80014096 
CZB0015017 
CZ80015034 
CZ80016067 
CZ80016082 
CZ80017034 
CZ80017086 
CZ80018034 
CZ80018093 
CZ80019034 
CZ80019036 
0280020034 
CZ80020042 
CZ80021072 
CZ80021094 
280022039 
CZ80023023 
CZ80024034 
0280024081 
0040210009 
040288037 
C040297028 
040300017 
C040302012 
0040304019 
C040306015 
(040306048 
040307005 
0040307014 
040307037 
040309003 
0040309014 
0040309025 


BT30030078 
8180031034 
BT80032034 
BT80032081 
8080227046 
BO80250084 
8080269021 
8080270039 
8080276085 
8080280096 
8080286066 
8080292036 
8080295034 
8080299080 
8080300015 
8080301010 
8080306088 
8080309038 
8080314015 
8080323086 
8080324077 
8080325094 | CEB0O25067 
8080328008 | CEB0025094 

CEB0026039 
Grupos Cr 
CE40002041 | CEB0O27034 
CE40002054 | CEB0O27075 
CE40003034 | CEB0028025 
CE40004054 | CES0028034 


CEB0023034 
CEB0023039 
CE80023060 


060367015 
CE80024081 


060369048 
060371062 
060372004 
060373003 
060374007 


mentado SUMAGRANDE, un sis- 
tema por el cual se le crea al suscrip- 
tor un crédito eventual basado en una 
deducción del 4 por ciento de cada 
pago que realiza. Este crédito se acu- 
mula y el suscriptor puede hacer uso 
de la ““sumagrande'” para cancelar 
cuotas de otro nuevo plan. 

Se ha popularizado también el 
plan por su concurso “USTED 
CUMPLIR, USTED GANAR”, ya 
que se trata del único en el cual se 
sigue premiando el cumplimiento del 
,suscriptor con vehículos cero kiló- 
metro. 

Estas promociones se conjugan 
con un permanente mensaje publici- 
tario, lo cual conforma la imagen ins- 
titucional y de producto adecuada 


UTILICE El BENEFICIO DE""SUMAGRANDE"” 


precios estables 


VERDE? 


al plan líder. Una presencia en plaza 
que en circunstancias como ésta, en 
las que la estabilidad es un hecho po- 
sitivo, señala a Aurora-Grundig 
como referente y protagonista de este 
verdadero logro por una mejor cali- 
dad de vida. 


Facsímil del anuncio aparecido 
en distintos diarios, el día 18 de 
abril próximo pasado. Con 
similar diseño, este material 
gráfico fue reproducido en 
afiches destinados a los locales 
del plan líder. 


DESCUENTO 


“LOS PLANES DE AHORRO 
HAN SIDO CONGELADOS 
HASTA FEBRERO DE 1992” 


a e == 
a a Y 


NOSOTROS 


NO CREER! 


No sólo no creemos que los planes de ahorro 
deban congelarse hasta fobrero del '92; 

slno, que no lo queremos! 

Pensamos que los argentinos debemos hacer 
durar la estabilidad mucho más 


Amarte CIA, Cicas grs A. 
Preu 1102, Capi Fecal y tu Pad da Agaete toc pta. 


Listado de los productos y sus cuotas rebajadas 


34 artículos a precio rebajado 


Las listas que se publican a continuación con- 
tienen 34 productos de la línea de artículos a los 
que se puede acceder por plan de ahorro. Los 


PRODUCTOS LINEA BLANCA t" 


HELADERA TRES FRIOS 22/3 
HELADERA C/FREEZER 18 
HELADERA C/FREEZER 15 
HELADERA C/FREEZER 12 


HORNO DE MICROONDAS 
ACONDICIONADOR AURORA 
ASPIRA AURORA 
CICLOMOTOR SIAMBRETTA 


D050194064 | EB30019060 


E q Grupos E Fo 


EB30010064 | EB80075028 
EB80011094 | EB80075041 
EB80012057 | EB80075055 


D080124016 
DO80124068 
0080175028 


8 
8 


CUOTA PLANES 50 MESES 


A 277.439 
A 236.662 
A 209.165 


A 218.303 
A 279.752 
A 65.749 
A 344.256 


precios allí detallados corresponden al valor de 
la cuota mensual para el caso de planes a 50 me- 
ses, pero como es sabido, existen artículos a los 


res de cuota 


PRODUCTOS LINEA ELECTRONICA 


TV GRUNDIG 14”, C/CONTHCL 
VIDEOGRABADOR GRUNDIG 
VIDEO REPRODUCTOR GRUNDIG 


que puede uno suscribirse en planes de me- 
nor duración, y con sus correspondientes valo- 


mensual. 


CUOTA PLANES 50 MESES 


A 182915 
A 254885 
A 131.986 


HIFI GRUNDIG 4000 C/COMPACT DISC 


RADIOGRABADOR GRUNDIG RR 1500 


RADIO RELOJ SONOCLOCK GRUNDIG 


| RADIO RELOJ SONOCLOCK GRUNDIG______A___30367 | 
BEAT BOY C/RADIO AM/FM GRUNDIG A 22955 


>» 
5 
a 


> 


E080759007 
E080759034 
E080760094 
E080761080 
E080762019 
E080763026 
E080764057 
E080765051 
E080766013 
E080767019 
E080767034 
E080768010 
E080769001 
E080770074 
E080771092 


E080710070 
E080711091 
E080712034 
E080712081 
E080713035 
E080713094 
E080714013 
E080714094 
E080715034 
E080716034 
E080717034 
E080717066 
E080716034 
E080719077 
E080720008 
E080720067 
E080721034 
E080721092 
ED80722060 
E080722081 
E080723002 
E080723004 
E080723034 


E080751053 
E080752094 
E080753028 
E080753034 
E080754015 
E080754034 
E080755093 
E080756034 


040286013 
040287012 
040287034 


6040254043 
6040254059 
040255007 
040257052 


080032013 


y video 


El 18 de abril ganaba la calle 

una campaña publicitaria des- 
tinada a comunicar el hecho de que 
el Grupo Aurora había tomado una 
importante decisión: los precios de 
los productos se habían rebajado 
drásticamente y existía la firme in- 
tención de mantenerlos estables. El 
mensaje a comunicar al público to- 
mó forma de anuncios en diarios 
(Página/12 y otros medios de prime- 
ra circulación nacional publicaron 
los avisos), afiches, especialmente 
preparados para la red de Agentes 
CINSA (administradora del plan de 
ahorro) y también comerciales pre- 
parados para televisión, dando cuen- 
ta de estos trascendentales cambios. 
La comunicación se estructuró sobre 
una misma base gráfica, en la que 
puede verse al ministro Cavallo (ver 
facsímil del anuncio) y debajo de él 
la leyenda “LOS PLANES DE 
AHORRO HAN SIDO CONGELA- 
DOS HASTA FEBRERO DE 
1992”; al lado se ve al Cacique y de- 
bajo de él, la leyenda “¡NOSOTROS 
NO CREER!”. El texto hace refe- 
rencia al tema expresando que “no 
sólo no creemos y no queremos que 
la estabilidad dure hasta febrero del 
"92, sino que deseamos que siga mu- 
cho más...””, Impactante el anuncio, 
el mismo día de su aparición fue co- 
mentado a primera hora de la ma- 
ñana en programas radiales, como en 


LAVAURORA 10 PROGRAMAS A__ 189.132 AUROSAT 350 + TV 21" A 1.629.708 el de Neustadt y otros. Un rigor de 
LAVAURORA 14 PROGRAMAS A 214715 TV GRUNDIG 32”, PIP ESTEREO A 969.325 realidad matiza la comunicación, 
LAVASECA AURORA 1000 A 274.491 TV GRUNDIG 28”, ESTEREO A 432.300 cuando lo dicho es refrendado por 
LAVAJILLA AURORA A 353.404 TV GRUNDIG 21”, C/ICONTROL A 261.341 “una lista de más de treinta artículos 
FREEZER 12 AURORA A 258.480 TV GRUNDIG 20", CICONTROL A 218.303 que aparecen con sus precios de cuo- 
HELADERA TRES FRIOS 18/3 A 298.515 TV GRUNDIG 15", C/CONTROL A 208.977 ta (para planes de 50 meses) rebaja- 


dos sensiblemente respecto de los va- 
lores manejados en diciembre últi- 
mo. 

La campaña tiene como objetivo 


COCINA VANNITY A 128.309 ENTRO MUSICAL ESTER. GRUNDI A 104.729 A 
COCINA AURORA 201 A 79.401 PARTY CENTER 2400 GRUNDIG 


des económicas y particularizar el 
compromiso de Aurora-Grundig pa- 
ra con esta etapa. Revisando los avi- 
sos, afiches y los tapes para TV, que- 
da claro. 


HC80078012 


HC80101047 
HC80102042 
HC30103039 
HC80103060 
HC80103094 
HC80104034 
HC80104094 
HC80105034 
HC30105051 
HC801060399 
HC80106067 
HC80106094 
HC80107026 
HC30107094 
HC80108051 
HC380109034 
HC80109096 
HC80110034 
HC80111056 
HC380112086 
HC80113034 


HD80005067 
HD80006034 
HD2E0097094 
HD80008064 
HD80009094 


HE80016094 
HE80017034 
HE80018032 


HC80071018 


DOROI770n 6040258048 
040259014 
040250016 
6040262025 
040263045 


E080612052 
E080614054 
E080615067 
E080616064 


E080724022 
E080724064 
E080724094 
E080725088 
E080726034 


E080755091 
E080757034 
E080757044 
E080758001 


G080034039 
G080035034 
G080037094 
G080038070 
G080039062 


HC80072067 
HC80073094 
HC80074064 
HC30076093 
HC80077093 


HD80010087 
HD80011093 
HD80012034 
HD80013011 
HD80013093 


HB80105034 
HB80105070 
HCS0003050 


EDE0372072 


EDE037I0IA 


Miércoles 8 de mayo de 1991 


En su cuarto año 
consecutivo de concurso 
ininterrumpido, CINSA 
administradora del 

Plan Ahorra Grande 

Aurora-Grundig, 

ha entregado 75 

vehículos Sevel y 380 


TOCAR EL CIELO: SALIR ADJUDICADO Y APA 


electrodoméstico Se ha realizado el 37? sorteo del que, de acuerdo con los registros de los de ahorro, en los cuales el atra- 
Aurora y Grundig concurso “(USTED CUM-  CINSA, existe deuda impaga, el sus- so de un suscriptor repercute nega- 
a los ganadores PLIR, USTED GANAR”. Esta fe-  criptor deberá enviar a la Administra-  tivamente en el conjunto. El concur- 
cha que ya inscribe un nuevo capí- dora, antes de los veinte días, los com- so busca incentivar el cumplimiento 

de los sorteos tulo en la historia del concurso im-  probantes de pago requeridos en el delos suscriptores. A lo largo de tres 
plica el arribo a la cifra de 455 pre- detalle “Estado de Deuda”. Sólo se años se ha demostrado la voluntad 

mensuales, mios al cumplimiento: 75 vehículos consideran válidos los comproban- de CINSA de premiar a quienes cum- 


Sevel y 380 electrodomésticos Auro- 
ra y Grundig. CINSA, Administra- 
dora del plan líder, es la única que 
sigue premiando el cumplimiento de 
sus suscriptores, con vehículos cero 
kilómetro. A lo lago de más de tres 
años —éste es ya el cuarto año de 
concurso ininterrumpido— se ha 
conocido en cada publicación de Au- 
rora-Grundig a los máximos gana- 
dores de cada sorteo, vale decir, a 
quienes se llevan los vehículos Sevel 
de cada mes. 


tes de pago sellados por las casas 
bancarias autorizadas como lugares 
de cobro y, por supuesto, la fecha del 
sello de caja deberá estar compren- 
dida dentro del período de venci- 
miento —en el caso del último pa- 
go, correspondiente al mes de sor- 
teo—. Cumplimentadas las gestiones 
de verificación de datos, es posible 
definir la situación de cada uno de 
los 12 suscriptores de cada mes. 


plen y salen sorteados. Ahora, en el 
cuarto año, el cumplimiento en fe- 
cha adquiere un especial sentido, ya 
que no sólo se premia el hecho de es- 
tar al día en el mes de sorteo, sino 
que para aquellos suscriptores “muy 
cumplidores””, es decir, quienes hasta 
ese momento tienen todas sus cuo- 
tas abonadas dentro de los venci- 
mientos de cada mes, existe el PRE- 
MIO PLUS, una cláusula de privi- 
legio reservada para el primer premio 
de sorteo de todos los meses. Por es- 


UMPLIR 4 AÑ 


Cumplimiento 


El cumplimiento en fecha es impor- 
tante, no sólo a los efectos del con- 
curso, sino en relación con los círcu- 


ta cláusula es que el ganador del pri- 
mer premio, de ser muy cumplidor, 
en lugar de la pick-up Peugeot, reci- 
be el sedán Peugeot 504 SR II. 


Verificaciones 


La lista de posibles ganadores de 
abril (ver recuadro) presenta en sus 
primeros puestos a suscriptores que, 
hasta el momento del cierre de edi- 
ción, no habían podido ser localiza- 
dos —en algunos casos— o que aún 
no habían remitido a CINSA, en Ce- 
rrito y Paraguay de Capital Federal, 
la documentación probatoria de su 
situación de cumplidor. 

Tal como lo especifican las bases 
del concurso, los suscriptores sortea- 
dos en las primeras treinta posicio- 
nes reciben en domicilio una nota 
que les envía CINSA, anunciándo- 
les que se encuentran en condiciones 
de ser ganadores; las verificaciones 
que a partir de allí se realizan tie- 
nen que ver con el estado de deuda 
de cada suscriptor. 

Si, por ejemplo, un suscriptor re- 
cibe su nota y en ella se le anticipa 


cumplen 
nuestros 
suscriptores? 


uando una persona llega 

hasta una Agencia 
CINSA, tiene motivaciones. 
Tiene necesidades y deseos; 
generalmente tiene un hogar 
y una familia. Más de un 
millón de veces hemos hecho 
contacto con este perfil de 
nuestra sociedad. Y porque 
estamos convencidos de que 
la misión de nuestra 
Administradora es contribuir 


Primera docena en marzo 


M080175053 
a que los deseos de esas , : ne Premi CINSA E M060179059 
personas se hagan realidad, hi Es 2 ombre de siseripor-— Domicio 9 A 
MO060182014 


apelamos a la conciencia de M060183011 


grupo de los interesados. El 1% 816782 — Alvarez,CarlosG. — SanMatinyO'Higgins,P. Moreno, Santa Cruz PiekeUp Peugeot Círculos Integrados ni 
cumplimiento en fecha por 2% 581.782 — Brog de Delgado, Nora — Veracruz 3529, Capital Federal Usilt. Rat Fiorino — Vanderbit SAL. ns 
parte del suscriptor es casi 3" 738.782 — Sánchez Leonardo! Moreno 2448, Gral. Roca, Río Negro TV Grunding 153 Lizeoor SAL MOGD187060 
una constante y esto es tener 4* 738.816 Camacho, José LaRioja825, Pto. Madryn, Chubut Heladera Aurora 12 Moyano's Asociados MO60189017 
conciencia de grupo. 5" 886.816 — Basualdo, MateoF. Lavalle s/n, Bandera, Santiago del Estero Video-ep. Grundig Antonio Vilaverde ACEPTA 
¿Olvidos? ¿Atrasos? Por 6* 782254  Corbino, Carlos José Bolivia 440, 1*G, Capital Federal Lavaurora502 Vertin S.R.L MOSD192089 
supuesto, los hemos conocido 7% 738254 Cappa AlejandroG. — Mendoza 112 Rio Gallegos, Santa Cruz Cocina Vanty — ProswSRL M0S0!34007 
a lo largo de casi una década 8% 629254 > Rivero, Armindal. French 980 B* Eva, La Rioja, La Rioja Cocina Aurora 201 Fortuna Grande ri 
de existencia del plan de 9" 789.254 — Caballero, HéctorO. — Gral. Urquiza 161, PB 3, Capital Federal Radiog. Grundig 446 Vanderbit SA... M060198008 
ahorro. Por ello es que en 10* 581,067  Gau, Jorge Mataco 1413, Capital Federal Aspira Aurora Vanderbitt SALC. 

11% 384.067 — López, Rodolfo San Martin 472, Colón, Entre Ríos Calefactor Aurora — Tecnhogar S.R.L. 


nuestro primer sorteo, como 
excepción, dimos un premio 
consuelo a una suscriptora 


12% 699067 — Messina, Angélica — V.Sarsield254,1*B, Capital Federa Secaropes Aurora. Vanderbit SALC. 


que se perdió de ganar un Ic80126093 | ¡cao180050 
- 1880462034 | IC800270% | ¡C80076058 | IC80127067 | icsor81078 | Icsoza60s2 | Icao287073 | Iceos3e094 | 1C80373034 
Fiat Duna por pagar unos imeo4s2100 | ícsooz8039 | Icgoo77034 | Iceo128039 | icgor82034 | icsoz37067 | iceo2sso39 | ¡csos390z3 | 1C80373066 
días tarde su cuota. igsoss3034 | icsooz9041 | iC8oo78094 | ICs0129094 | icsoig3oí4 | ¡Cgoz38087 | icsozao070 | ¡caosag09s | 1C80374034 
isoas3039 | icsooz062 | ¡Cáoo79os7 | icso130014 | ¡icsorezoos | icsoz39001 | ¡cso2a0006 | ¡cgogaooos | ¡CBo374050 


A veces conversamos con 128040009! ¡caoos003a | ¡caoosco17 | Icsor31oss | ¡Caorescas Icao2s00ss | ¡cBoza108s | IC8o3acos7 IC8097S094 

880464034 | IC800300s2 | 1C8008 32004 | iceo18soos | Iceoz41077 | ¡csoz92020 | iceoga1020 | 1080375035 

los Agentes CINSA y surge Ieso464083 | Icsoog1083 | iceoosz083 | icsor33094 | icgo187094 | Icgoz42080 | ¡cgo2o3057 | iceoza2099 | 1CB0375041 

una sensación de bienestar 1esoseso7? | ¡Caoo33067 | ¡Ceoosi067 | Icéo¡35os Pe ¡Csozaaceo | y El 1050377008 

z 1C80189034 1c8020s012 | Icsog44012 | | 
por muchos puntos de vista ¡Bgosesosa | ¡caoo34073 | ICacossoss Iceosseo1s | ¡caoi9ooss | Icsozasos2 | ¡caozaeoso | Icsogasoga | ¡C80s77067 
: » IB80466035 | 1C80035011 ¡C800860393 1 IC8o191014 | IC80246014 | ¡c80297039 | 1C80345081 | 1C80378034 
compartidos: productos que ÍBso.67019 | iCsoo36084 | icsoo870s2 | iceor38084 | ¡cao192062 8 

tienen mayor demanda, 1880467034 | IC80037054 | IC30088067 | 1C80139034 
ER? 180457073 | icsoosa039 | icaoos9034 | ¡C80140012 
iniciativas del plan que son 1880458077 | ¡ceoo300s2 | ¡cáoo90067 | 1C80141077 
¡Bao469009 | icaooz0019 | ¡caoos1034 | 1C80142067 


bien aceptadas, suscriptores 1880470045 | 1C80041064 | ICgo091054 | ICao144062 
que viviendo en poblados 1880471069 | 1C80042076 | 1080092064 | Ic8o1á5099 
1880472079 | IC80043034 | IC80033067 | 1C80146094 


alejados de los centros 1880473069 | IC80044005 | IC80094094 | 1080147080 
1880474038 | icsoo45034 | iceoo95039 | ¡Ce0148077 
os ARE a a : IBgos7s006 | ICgocasosa | ¡caoose0as | ¡co1a90ss 
a solicitar la 1880475034 | IC80045034 | 1C8009' 1080150034 
hasta 50 km par 1880476013 | ¡cs0047070 | IC8o098034 | 1080151039 
cuota de pago y poder 1880476034 | ¡csoos8o62 | ICaoog9064 | iceor52038 | Icsozos0%6 | iceo258087 | ¡ceo311076 | Iceoaseoss | icso3esozs | KW80004062 
bonar sin atraso... Todas Ic10004017 | IC8oos9062 | IC8o100041 | 1C30153017 | ¡C8ozo7039 | Icso2s90t8 | icaos12003 | ¡Cs0ase08s | Icsos8sogs | KW80005094 
a ... IC10000008 1C80050094 ICE0101097 IC30154062 ¡C20208067 Icsoz60034 | icsog13062 | Icsoas7o10 | Icso3esos2 | KWwB8o006034 
ñ Í unes que IC10006011 | 180051011 1 IC80155089 | 1C8021 Icgoz61050 | icso314042 | Ica0357034 | IC8o3s60g4 | KWwB80007062 
situaciones com q ' IC80001048 | IC80051067 | ¡C80103067 | 1C80156034 1C80315021 
denotan una idea general: 1c8o002034 | Icsoos2030 | ICgo104034 | 1C60157017 
nuestro suscriptor tiene una Aa E 
A | | | Ene 
líder; entonces a veces nos IC80007035 | 1C8005709 ¡CEO108094 ICao1e202 
. iceooos092 | ¡caoose0s1 | Iceo109032 | 1C80163005 
preguntamos ¿por qué es ¡caoocs0ss | 1caoose0ss | ¡C3or10087 | ¡Cao1e40G2 
esto é cum 1C80010072 | IC80060094 | 1C80111 1C80165027 
pea plen 1C80011062 | 1C30061098 | IC801120683 | 1C80166083 


1C80113077 | (C80167034 
1C30114062 | 1C80168093 
1C80115094 | IC80169021 
1C80116094 | 1080170007 
1C80117087 | 1C80171067 
1080118008 | 1C80172034 
1C80119067 | 180173093 
1C80120094 | 1C80174054 
IC80121077 | 1CB0175011 
1C80122067 | 1C80176094 
1C30123050 | (C80177094 
1C30124067 | 1C80178077 
IC80125073 | 1C80179039 


nuestros suscriptores? La 
respuesta es inequívoca. Es el 
retorno de una actitud que 
nace en CINSA: brindamos 
un servicio orientado a la 
mejor calidad de vida del 
suscriptor; éste retribuye 
creyendo y aportando al 
plan. 


MO060118017 
M060160042 
MO60165032 
M060168054 
M060169036 
MO60173024 
M060175037 


IC80285076 


* El Dr. Hugo Luis Ferreyra es 
Director Comercial de CINSA. 


En su cuarto año 
consecutivo de concurso 
ininterrumpido, CINSA 
administradora del 
Plan Ahorra Grande 
Aurora-Grundig, 
ha entregado 75 
vehículos Sevel y 380 
electrodomésticos 
Aurora y Grundig 
alos ganadores 
de los sorteos 
mensuales. 


Se ha realizado el 37? sorteo del 

concurso * USTED CUM- 
PLIR, USTED GANAR”. Esta fe- 
cha que ya inscribe un nuevo capí- 
tulo en la historia del concurso im- 
plica el arribo a la cifra de 455 pre- 
mios al cumplimiento: 75 vehículos 
Sevel y 380 electrodomésticos Auro- 
ra y Grundig. CINSA, Administra- 
dora del plan líder, es la única que 
sigue premiando el cumplimiento de 
sus suscriptores, con vehículos cero 
kilómetro. A lo lago de más de tres 
años —éste es ya el cuarto año de 


que, de acuerdo con los registros de 
CINSA, existe deuda impaga, el sus- 
criptor deberá enviar a la Administra- 
dora, antes de los veinte días, los com- 
probantes de pago requeridos en el 
detalle *“Estado de Deuda”. Sólo se 
consideran válidos los comproban- 
tes de pago sellados por las casas 
bancarias autorizadas como lugares 
de cobro y, por supuesto, la fecha del 
sello de caja deberá estar compren- 
dida dentro del período de venci- 
miento —en el caso del último pa- 
go, correspondiente al mes de sor- 


TOCAR EL CIELO: SALIR ADJUDICADO Y APARTE GANARSE UN O KM, EL MISMO MES 


los de ahorro, en los cuales el atra- 
so de un suscriptor repercute nega- 
tivamente en el conjunto. El concur- 
so busca incentivar el cumplimiento 
de los suscriptores. A lo largo de tres 
años se ha demostrado la voluntad 
de CINSA de premiar a quienes cum- 
plen y salen sorteados. Ahora, en el 
cuarto año, el cumplimiento en fe- 
cha adquiere un especial sentido, ya 
que no sólo se premia el hecho de es- 
tar al día en el mes de sorteo, sino 
que para aquellos suscriptores ““muy 


CONCURSO GRANDE 


UYdizD CUMPLIR 
UYMiED CANas 


SOLO PARA SUSCRIPTORES 


CUMPLIR 4 AÑOS DE CUMPLIR 


pa 


NOTICIAS 


BUENOS AIRES - 


LA PLATA 


GRUNDISEN S.R.L., nuevo 
Agente CINSA de la ciudad de 

a Plata, provincia de Buenos 
Aires, inaugura su local ubica 
do en la calle 19, entre 528 y 
529, de Tolosa. Su teléfono es 
(021) 218837 


MAR DEL PLATA 


El Agente López y Cía 
S.R.L. ha inaugurado otra su- 
cursal para su pujante Agencia 
CINSA. Zapata y López, titu- 
lares de la Agencia, informaron 
que este nuevo local se encuen- 
tra en Mar del Plata, en Almi- 
rante Brown 1919, con teléfono 
local 32-829 y al frente de esta 
sucursal se encuentra el señor 


cumplidores””, es decir, quienes hasta 
ese momento tienen todas sus cuo- 
tas abonadas dentro de los venci- 
mientos de cada mes, existe el PRE- 
MIO PLUS, una cláusula de privi- 


Yaschischin. 


RIO NEGRO - 
BARILOCHE 


2 


concurso ininterrumpido— se ha 
conocido en cada publicación de Au- 
rora-Grundig a los máximos gana- 
dores de cada sorteo, vale decir, a 


teo—. Cumplimentadas las gestiones 
de verificación de datos, es posible 
definir la situación de cada uno de 
los 12 suscriptores de cada mes. 


o 


RS 


Por Hugo FerreyI2 


cumplen 
nuestros 
suscriptores? 


uando una persona llega 

hasta una Agencia 
CINSA, tiene motivaciones 
Tiene necesidades y deseos; 
generalmente tiene un hogar 
y una familia. Más de un 
millón de veces hemos hecho 
contacto con este perfil de 
nuestra sociedad. Y porque 
estamos convencidos de que 


alejados de los centros 
urbanos recorren a veces 
hasta 50 km para solicitar la 
cuota de pago y poder 
abonar sin atraso... Todas 
situaciones comunes que 
denotan una idea general: 
nuestro suscriptor tiene una 
absoluta confianza en el plan 
líder; entonces a veces nos 
preguntamos ¿por qué es 
esto, por qué cumplen 
nuestros suscriptores? La 
respuesta es inequívoca. Es el 
retorno de una actitud que 
nace en CINSA: brindamos 
un servicio orientado a la 
mejor calidad de vida del 
suscriptor; éste retribuye 
creyendo y aportando al 
plan 


* El Dr, Hugo Luis Ferreyra es 
Director Comercial de CINSA 


quienes se lleyan los vehículos Sevel 
de cada mes. 


Verificaciones 


La lista de posibles ganadores de 
abril (ver recuadro) presenta en sus 
primeros puestos a suscriptores que, 
hasta el momento del cierre de edi- 
ción, no habían podido ser localiza- 
dos —en algunos casos— o que aún 
no habían remitido a CINSA, en Ce- 
rrito y Paraguay de Capital Federal, 
la documentación probatoria de su 
situación de cumplidor. 

Tal como lo especifican las bases 
del concurso, los suscriptores sortea- 
dos en las primeras treinta posicio- 
nes reciben en domicilio una nota 
que les envía CINSA, anunciándo- 
les que se encuentran en condiciones 
de ser ganadores; las verificaciones 
que a partir de allí se realizan tie- 
nen que ver con el estado de deuda 
de cada suscriptor. 

Si, por ejemplo, un suscriptor re- 
cibe su nota y en ella se le anticipa 


Cumplimiento 


El cumplimiento en fecha es impor- 
tante, no sólo a los efectos del con- 
curso, sino en relación con los círcu- 


Primera docena en m 


legio reservada para el primer premio 
de sorteo de todos los meses. Por es- 
ta cláusula es que el ganador del pri- 
mer premio, de ser muy cumplidor, 
en lugar de la pick-up Peugeot, reci- 
be el sedán Peugeot 504 SR II. 


RASO182016 


El sorteo de abril 
Suscriptor Domicibo 


la misión de nuestra Orden N* Sorteo Agente 
Administradora es contribuir 1* 759.818 Baler, Silvina Elizabeth Acoyle 894, 5* B, Capital Federal Vanderbilt SAC 
a que los deseos de esas . 2" 527.818 DeAño, Patricia Adriana — R. Gutiérrez 211, Mar del Plata, Buenos Aires Audiotvmar S.A.L 
h A Ord. Número — Nombre del suscrptor — Domicio Premo Agente ONSA 3" 865.818 Cremon, Gnselda Azucena Sáenz Peña 2063, Zárate, Buenos Aires Post-Venta S.R.L 
EEE E L naa de desariso 4' 847.818 Rivero, Raúl Eduardo Av. Argentina s/n, Corrafito, Córdoba Plancord Hogar S.A. 
a o = 5* 836818 Carranza, Liliana San Martín 1657, Río Cuarto, Córdoba Aurocenter S.A. 
grupo de los interesados. El 1' 816782 Alea CaosG.  SanilainyOiHggrs P. Moreno, Sarta nz — PikUpPeugert — Oírdostegados 6* 766818 Píazella, Daniel Gabriel — Bilbao 6976, Ed. 1 PB G, Capital Federal Vanderbit S.-A1.C 
cumplimiento en fecha por 2* 581.782  Brogde Delgado, Nora Veracruz 3529, Capita Federal Unit Fil Formo — Vandett SALC. 7* 736.818 Schmidt V, Emanuel Campo Grande, Misiones Grande Indio S.R.L 
parte del suscriptor es casi 3* 738782  Sénciez Leonardol — Moreno 2443, Gral Roca, Ro Negro TVGrráng1S3  LdorSAL 8” 776818 Feldman Elena Celia Corrientes 4558, 13* A, Capital Federal Vanderbi S.A.C 
una constante y esto es tener 4* 738815 — Camacho José La Rioja 825, Pio. Madryn, Chubul Heladera Aurora 12  Moyano's Asociados 3 778.818 Spinardi, Nelly B* San Francisco 368, Elisa, Santa Fe Grundidé SAL 
ja 5" BOE BI6 — Basucldo Mateo F Lavale sh, Bandera, Sartago del Estero Vdeorep.Grunág Antonio Vilverde 10* 567.818 Santagota, Orfando N. San Martin 784, Tibsarao, San Luis Plancord Hogar S A.L 
conciencia de grupo. a ; SAL 11% 818.165 Ruz Díaz, Enrique Matheu 1725, 14* 8, Capital Federal López Hnos. Cía. S.R.L 
¿Olvidos? ¿Atrasos? Por 6 782254  Curbino,Casos.José — Bolviz 440, 1*G, Captel Federal laarase — Ven 12* 759.165 Viichez, Mina Gladis Pcia de S. Juan 630 B* B.P.G. Cruz, Mendoza Confor Hogar SAL 
supuesto, los hemos conocido 7 738254 Cappa AegrdoG. Mendoza 112, Rio Galegos, Santa Cno CocnaVannty Pros SRL 13* 527.165 Dilomaso, Delia Helena — Leloir 992, San Isidro, Buenos Aires César A. Maciel SA 
a lo largo de casi una década 8" 629254 — Rivero Amindal. French 980 8* Evta, La Rioja, La Riga Cocina Aurora 201 Fortuna Grande 14* 865,165 López, Gladys Edith San Martín 413, Villa María, Córdoba Audio Rio S.A.L 
de existencia del plan de 9 7024  Cavalero HéctorO. — Gral Urquza161, PB 3, Capital Federal Radog. Grunág 445 Vandertit SALO. 15 847.165. Guido de Diodati, M. Berutti 2573, Martínez, Buenos Ares Vanderbilt S.A.C. 
ahorro. Por ello es que en 10* 581067 — Ga Jorge Mátaco 1413, Captal Federal Aspira Aurora Vanderbit SALC. 16 836,165. Manínez, Juan Antonio. Carril Retamo s/n, Philips Junín S. Martin, Mendoza Confort Hogar S.R.L: 
. 4 119 384067 — López Podolo San Merín 472, ol Ente Res CaelcorAyoa — TemogaSAL. 17* 766.165. Cuttca, Gustavo Jorge E Acevedo 48, PB C, Capilal Federal Verin SAL 
nuestro primer sorteo, como +: S 18* 736,165. Pistan, Ricardo Ponceano Ruiz Moreno 63, San Nicolás, Buenos Alres Grundirrosario S.R.L 
excepción, dimos un premio 12* 629.067 V.Sarsteld 264, 1*B, Capital Federa Secaopas Aurora Vanderbl SALC. 19% 776.165 Castelli, Carlos Alberto Witcomb 2680, PB B, Villa Ballester, Buenos Aires Vanderbil S.AI.C. 
consuelo a una suscriptora 20* 778.165 Medina, Maria Eugenia San Manin 515, Metán, Salta FV.S.AL 
que se perdió de ganar un 21* 818.759 Loyola, Enrique Augustin J.C. Paz 258, Villa de Soto, Córdoba Plancord Hogar S.R.L 
Fiat Duna por pagar unos 22% 527.759 Avaca, Héctor Ramón A. Galán 551, 8” San Marin, Córdoba Audio Córdoba S,R.L 
días tarde su cuota 23% 865.759 Rios, Pedro Gregorio Freire e Inarte s/n, Benavídez, Buenos Ares Vanderbilt S.A.1.C. 
» 24* 847.759 Oliva de Loyola, Maria N. — Paso Viejo Zona Rural, Cruz del Eje, Córdoba Plancord Hogar S.R.L. 
A veces conversamos con 25* 836.759 Alderete, Francisco C, Colón 31, Rlo Grande, Tierra del Fuego ProsurS.R.L 
los Agentes CINSA y surge 26* 736.759 Ruiz, Ezequiela Santa Fa 1606, 4, Capital Federal Pagliaro S.R.L. 
una sensación de bienestar 27* 567.759  Miculicih, Amalia Mirta Casa 31, 8 40, A. Gallegos, Santa Cruz Prosur S.R.L 
por muchos puntos de vista 28* 818244 Puca, Gualberto Miguel C. 12880. Santa Cruz, A. Turbio, Santa Cruz Prosur S.A.L 
compartidos: productos que EE 759.244. Vita, Adriana Inés 24* N* 765, Mercedes, Buenos Aires Auro Alfa SAL (EF) 
tienen mayor demanda, rupos M 30* 527.244 Pérez Sergio Sebastián — M. Escalada 4499, B* Patricios O./Cba. Córdoba Audio RloS.AL. 
iniciativas del plan que son 030285014 
bien aceptadas, suscriptores 
que viviendo en poblados 


ARBO201067 


LUZCOLOR S.R.L. es un 
Agente CINSA de larga data y 
muy reconocido en Bariloche, 
donde siempre desplegó su ma- 
yor actividad comercial. Nueva- 
mente reafirma su centro de ac- 
ción en el tradicional local en la 
calle Tiscornia 698, de esa ciu- 
dad 


SANTA FE - ROSARIO 


Actualizando datos de nues- 
tra Red de Agentes CINSA en 
Rosario, provincia de Santa Fe, 
destaquemos que: 

GRUNDIROSARIO S.R.l 
se encuentra en Barón de Mauá 
1052, con teléfono 46-431 

AUROLATINA S.R.L. está 
en Corrientes 729 5” Piso, Ofi- 
cina 512, con teléfono 25-4068 

INDIOPLAN S.R.L. se halla 
en Sarmiento 1365 

ONOFRE HUGO SALA 
S.R.L. está en la Peatonal de 
Córdoba 954, local **O”' 


Miércoles 8 de mayo de 1991 


TE GANARSE UN O KM, EL MISMO MES 
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UNED CUMPLIR 
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go 
yo 
go 
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70 
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10% 
hh 
122 
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199 


Orden N* Sorteo 


759.818 
527.818 
865.818 
847.818 
836.818 
766.818 
736.818 
776.818 
778.818 
567.818 
818.165 
759.165 
527.165 
865.165 
847.165 
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766,165 
736.165 
776,165 
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818.759 
527.759 
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836.759 
736.759 
567,759 
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Suscriptor 
Baler, Silvina Elizabeth 
De Año, Patricia Adriana 


Cremon, Griselda Azucena 


Rivero, Raúl Eduardo 
Carranza, Liliana 
Pizzella, Daniel Gabriel 
Schmidt V, Emanuel 
Feldman, Elena Celia 
Spinardi, Nelly 
Santagota, Orlando N. 
Ruiz Diaz, Enrique 
Vilchez, Mina Gladis 
Ditomaso, Delia Helena 
López, Gladys Edith 
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BUENOS AIRES - 
LA PLATA 


GRUNDISEN S.R.L., nuevo 
Agente CINSA de la ciudad de 
La Plata, provincia de Buenos 
Aires, inaugura su local ubica- 
do en la calle 19, entre 528 y 
529, de Tolosa. Su teléfono es 
(021) 218837. 


MAR DEL PLATA 


El Agente López y Cía. 
S.R.L. ha inaugurado otra su- 
cursal para su pujante Agencia 
CINSA. Zapata y López, titu- 
lares de la Agencia, informaron 
que este nuevo local se encuen- 
tra en Mar del Plata, en Almi- 
rante Brown 1919, con teléfono 
local 32-829 y al frente de esta 
sucursal se encuentra el señor 
Yaschischin, 


RIO NEGRO - 
BARILOCHE 


LUZCOLOR S.R.L. es un 
Agente CINSA de larga data y 
muy reconocido en Bariloche, 
donde siempre desplegó su ma- 
yor actividad comercial. Nueva- 
mente reafirma su centro de ac- 
ción en el tradicional local en la 
calle Tiscornia 698, de esa ciu- 
dad. 


SANTA FE - ROSARIO 


Actualizando datos de nues- 
tra Red de Agentes CINSA en 
Rosario, provincia de Santa Fe, 
destaquemos que: 

GRUNDIROSARIO S.R.L. 
se encuentra en Barón de Mauá 
1052, con teléfono 46-431. 

AUROLATINA S.R.L. está 
en Corrientes 729 5* Piso, Ofi- 
cina 512, con teléfono 25-4068. 

INDIOPLAN S.R.L. se halla 
en Sarmiento 1365. 

ONOFRE HUGO SALA 
S.R.L. está en la Peatonal de 
Córdoba 954, local “O”. 
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Miércoles 8 de mayo de 1991 


a 


El Suplemento Especial 
Aurora-Grundig abre sus 
páginas para que los 
Agentes de la Red CINSA 
también encuentren un 
espacio natural para verter 
sus opiniones. Hoy se dan 
cita en este capítulo dos 
Agencias CINSA jóvenes 
del Gran Buenos Aires, 
pero con fuertes vínculos 
de sus fundadores con la 
naturaleza del plan líder. 


ES 


quedo Coms HELADOS 


Miguel Balasakis, titular de Grundilomas S.R.L. 
Desde el '89, junto a Aurora-Grundig. 


Alguien que no hace nono 


T odos los Agentes CINSA 

tienen permanente contacto con la Dirección 
Comercial del plan de ahorro. En el último 
encuentro que se realizó en nuestras oficinas, al 


finalizar la reunión se me acerca Francisco Nonno, 


titular de la Agencia CINSA de Tolosa, La Plata. 
Me dijo que por primera vez sentía que la cosa se 
estaba dando para él, como realmente siempre lo 
habia deseado. Nonno y su esposa Adriana son 
dos personas muy activas y emprendedoras. Pero 


lo que Nonno me decía tiene que ver con algo que 


hablamos hace mucho, cuando él era vendedor de 
otra Agencia CINSA, en La Plata. 

En aquella oportunidad Nonno me dijo: “¿Vos 
me ves a mí como dueño de un comercio?”” Le 
respondi con otra pregunta: '*¿Vos estás dispuesto 
a sacrificar horas de sueño?”. La mirada de 


un brillo especial. Adiviné que él había 
comprendido perfectamente el sentido de lo que yo 
quería decir. 

No es que un vendedor no sea una persona que 
invierta buena parte de su tiempo y sabemos de 
decenas de ellos. Pero ser titular de una Agencia 
CINSA es una responsabilidad, un compromiso 
que sólo en la práctica puede conocerse. Nonno ya 
tuvo oportunidad de probar cuánto está dispuesto 
a sacrificar de su tiempo y sabemos que es mucho. 
Grundisen S.R.L., su Agencia CINSA, es una 
demostración palpable de que los Agentes CINSA 
están consustanciados con el esfuerzo que la 
Administradora del plan líder requiere. El único 
modo de ser primeros en la aceptación del 
suscriptor. 

* Ronaldo Tyrrell y Alejandro Herr son adscriptos a la 
Dirección Comercial de CINSA. 


PARAYPAGAR LA CUOTA, AHORA EN INVIERNO/ ¿QUE DEJA DE COMER? 


Agentes de 


LA TRIBU 


Grundilomas S,R,L. 


Miguel Balasakis está junto a 

Aurora-Grundig desde 1989 
trabajando la propuesta del plan lí- 
der, primero como vendedor para, 
escalando distinta etapas de la co- 
mercialización, llegar hoy a fundar 
su propia Agencia CINSA. Grundi- 
lomas S.R.L. —que así es como se 
llama—"táció hace sólo un año, en 
Carlos Pellegrini 844, local 5, de Bur- 
zaco, provincia de Buenos Aires. Ba- 
lasakis comenta: ““Deseo que esta 
nota sirva para que todos los que hoy 
son vendedores de nuestra Agencia, 
de otras agencias del país y ven- 
dedores en general puedan recibir 
mi humilde aporte. Mi experiencia 
personal es que se puede comenzar 
como vendedor, luego ser supervisor, 
luego gerente de ventas, subagente... 
y finalmente es posible encarar un 
proyecto independiente. Es cuestión 
de constancia, aplicación en la cali- 
dad del trabajo que uno hace y te- 
ner la suerte de contar con el 
respaldo de un plan líder, como es 
AHORRA GRANDE-AURORA 
GRUNDIG. En mi caso, es la men- 
talidad ganadora la que me ha per- 
mitido en un breve lapso realizar esta 
carrera, rodeado de la gente con quie- 
nes siempre he trabajado y asocián- 
dome al éxito del plan líder del 
mercado”. 


Balasakis cuenta, aparte de su casa 
central, con dos sucursales: Hipólito 
Yrigoyen 9591, Lomas de Zamora, y 
C. Lorenzini 40, Alejandro Korn, ga- 
lería comercial en la cual Grundilo- 
mas ocupa el local N* 5. Al frente 
de la estructura empresaria, aparte 
de Balasakis, está su Gerente Admi- 
nistrativo, José Saltimirys y los Je- 
fes de Ventas Nelson Arnao y 
Durbal Sequeira. 


La expansión de Grundilomas ha 
sido explosiva, por la rapidez y efu- 
sividad con que se ha proyectado en 
la zona sur del Gran Buenos Aires, 
haciendo pie en Burzaco primero, 
luego en Lomas y finalmente en Ale- 
jandro Korn, con una velocidad en 


ventas conseguida por esta Agencia 
CINSA. Un correlato con la presen- 
cia de Grundilomas se da en lo or- 
ganizativo interno. 


El Gerente Saltimirys comenta: 
“Tratamos de que nuestros suscrip- 
tores reciban una atención excelente, 
donde no les falte información y per- 
manentemente estén asesorados 
acerca del plan, sus mecanismos y 
ventajas. La atención posventa es una 
de las premisas con que nuestro per- 
sonal se mueve; sintetizamos esto con 
la frase “al suscriptor le llevamos Ce- 
rrito y Paraguay a domicilio”, de 
modo tal que no deba molestarse ni 
siquiera en acercarse hasta nuestros 
locales. La gestión administrativa es 
bastante compleja, tenemos mucho 
papeleo y a efectos de agilizar el cau- 
dal de trabajo —propio de una agen- 
cia en crecimiento y desarrollo—, 
tenemos en proyecto la sistematiza- 
ción de esta labor, mediante la incor- 
poración de computadoras; esto, lo 
sabemos, redundará en mayores be- 
neficios para el suscriptor y para 
nuestra estructura comercial”. 


““El período de estabilidad abierto 
recientemente resulta promisorio 
para Grundilomas —dice Balasa- 
kis—. Esta es una oportunidad bri- 
llante; trabajar el sistema de ahorro 
previo en estabilidad es lo ideal y he- 
mos pronosticado una demanda que 
habrá de triplicar fácilmente los vo- 
lúmenes con que hemos trabajado 
durante el *90. Esto implica tomar las 
previsiones del caso: ya estamos abo- 
cados al ensanchamiento de nuestra 
base de equipos de ventas. Por otro 
lado, a la imagen institucional y de 
producto con que nos respalda 
Aurora-Grundig con sus comerciales 
de televisión, nosotros procuramos 
complementarla con una presencia 
local en diarios de la zona y emiso- 
ras de Frecuencia Modulada que emi- 
ten zonalmente.” 


“También produce muchos co- 
mentarios el concurso “USTED 
CUMPLIR, USTED GANAR” 
—agrega—; cada vez que colocamos 
en nuestros locales los afiches en los 
que se informa acerca de los gana- 


Francisco Nonno, frente a ese interrogante, tuvo 
dores del sorteo, es mucha la gente 


que circula y comenta los resultados, 
la zona cercana o no de los ganado- 
res de los mayores premios. A pro- 
pósito de esto, tuvimos el caso de un 
suscriptor que, seguramente al salir 
de vacaciones, olvidó el pago de 
cuota y ese mes salió sorteado como 
para ganar un Fiat Duna. En la agen- 
cia nadie quería acercarse hasta el 
domicilio, pues no sabíamos cómo 
decirle que se lo había perdido por 
la demora. Finalmente fuimos, efec- 
tivamente mos corroboró su mora 
pero, lo más importante, hoy se en- 
cuentra al día en sus cuotas y siem- 
pre cumple dentro del vencimiento, 
como diciendo “¡otra vez no me va 
a pasar!”. Esto es aleccionador y es 
otra virtud del concurso, el único 
que sigue premiando el cumplimiento 
de sus suscriptores con vehículos 
cero kilómetro e importantes electro- 
domésticos.” 


la que se adivina la agilidad en las 
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la red CINSA 


Grundisen S.R.L. 


Otro Agente de la Red CINSA, 

que desarrolla sus tareas en un 
amplio radio de la zona sur del Gran 
Buenos Aires: Grundisen S.R.L., cu- 
yos titulares son Francisco Angel 
Nonno y su mujer, Adriana Miriam 
Pérez de Nonno. Francisco Nonno 
tiene una vasta experiencia anterior, 
habiendo trabajado para el plan lí- 
der, especificamente la zona de La 
Plata y aledaños. El local de Grun- 
disen S.R.L. abrió sus puertas en To- 
losa, en la calle 19 entre las calles 528 
y 529. Su radio de acción tiene in- 
cidencia en Berisso, Ensenada, City 
Bell, Villa Elisa, Magdalena, Los 
Hornos, zonas que se adentran al 
oeste de La Plata o bien se remon- 
tan hacia el norte, pronosticando un 
fuerte trabajo en toda la zona sur ale- 
daña a la ciudad de Buenos Aires, 
desde Avellaneda hacia La Plata. 
Desde el '85 en que Nonno se desem- 
peñaba como vendedor del plan lí- 
der, hasta hoy en que ya es titular 
de una Agencia CINSA, hay todo un 
trecho recorrido y una experiencia 
cosechada. 


**Creo que la clave no es una sola 
—dice Nonno—; llegar a una posi- 
ción de prestigio en el mercado no 
se logra sólo con perseverar, lo cual 
es muy importante; también juega 
un papel vital el hecho de que uno 
pueda moverse en su medio siempre 
con honestidad y respetando las le- 
gítimas necesidades del público al 
cual se dirige. En este sentido, esta- 
mos convencidos de que Aurora- 
Grundig ha sabido identificar las ver- 
daderas motivaciones del público 
consumidor de electrodomésticos. El 
plan de ahorro representa la síntesis 
exacta de lo que necesita el suscrip- 
tor: planes en cuotas adecuados al 
poder adquisitivo de cada uno y la 
mejor calidad y variedad de produc- 
tos. A esto debe sumarse el continuo 
apoyo publicitario que recibimos, 
una gran profusión en la comunica- 
ción televisiva y en medios gráficos.” 


Por su parte, la señora Nonno co- 
menta: *“Cada vez que tomamos con- 
tacto con un suscriptor de plan, 
siempre está presente la publicidad 
de Aurora-Grundig. Por ejemplo, es- 
tos días, el gran comentario de to- 
dos era el aviso de diarios, donde el 
“Grande Jefe” dice “Nosotros no creer”, 
que se complementa con los anun- 
cios de televisión. Esta cuota de hu- 
mor, en la publicidad, resalta aún 
más las virtudes de la estabilidad que 
el plan de ahorro consigue en sus 
cuotas en esta etapa y en el marco 
de los acuerdos de orden nacional 
para rebajar los precios y mantener- 
los estables”. 


Francisco Nonno especifica el seg- 
mento social sobre el cual están tra- 
bajando la propuesta del plan líder. 
“Estamos centrando nuestra labor 
—señala Nonno— alrededor de un 
amplio grupo social, comprendido 
por niveles gerenciales, comerciantes, 
empleados de la Administración Pú- 
blica, etc., importante número de 
personas con legitimas necesidades 
de contar con el confort Aurora- 
Grundig y acceder a él por medio de 
los beneficios y ventajas del plan lí- 
der. El suscriptor no toma un solo 
plan, sino que generalmente suscribe 
más de uno, aun sin haber concluido 
con las cuotas de los planes inicia- 
dos anteriormente. Esto reafirma la 
credibilidad existente por parte del 
público y que hoy, en el contexto de 
la estabilidad económica alcanzada, 


se verá más incentivada aún.” 

El matrimonio Nonno comenta 
que aunque hace sólo un año que 
han inaugurado su Agencia propia, 
tienen reconocido prestigio ganado 
a través del trabajo anterior, lo cual 
les ha valido también un conoci- 
miento del medio en que se desen- 
vuelven. “Prácticamente —manifies- 
ta Nonno— no hay competencia para 
el plan líder; puede que ahora, con 
la situación más estable, intenten 
aprovechar el momento, pero noso- 
tros llevamos la ventaja de un fe- 
cundo trabajo y una presencia 
permanente, virtudes esenciales 
cuando se está hablando de tomar 
el dinero que el suscriptor deposita 
para administrarlo en su beneficio. 
Quienes aparecen de golpe con pro- 
puestas relámpago no despiertan la 
confianza que se requiere por parte 
del público.” 


El nivel de inserción social de 
Grundisen les permite realizar ges- 
tiones de bien público; esto viene a 
cuento de que el Agente Grundisen 
está realizando gestiones ante auto- 
ridades locales vinculadas a los ins- 
titutos de rehabilitación de 
discapacitados, para ofrecer una 
fuente de trabajo a quienes deseen 
trabajar como vendedores del plan. 
Dice la señora de Nonno al respecto: 
“Es un término poco feliz el de “li- 
siados' para denominar a las perso- 
nas que hayan sido víctimas de 
enfermedades o accidentes por los 
cuales hoy tengan disminuida alguna 
facultad físicomotriz; en definitiva 
son personas que perfectamente pue- 
den desempeñar tareas de comercia- 
lización, pues para ello hace falta 
creatividad, ingenio, honestidad y 
disposición para el trabajo, atributos 
que hemos encontrado en los disca- 
pacitados, como para ofrecerles esta 
oportunidad de servir a la comuni- 
dad que los incorpora y a la vez co- 
rroborar, para ellos mismos, sus 
verdaderas aptitudes en el trabajo. 
Y como el trabajo vale, ellos están 
en condiciones de ganar tanto o más 
que otras personas que realizan ta- 
reas de venta”. 
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Adriana y Francisco Nonno, titulares de Grundisen S.R.L. 


Plan de ahorro: síntesis exacta de lo que necesita el suscriptor. 


“Estamos creciendo —agrega 
Francisco Nonno— en lo interno y 
también en presencia; muy poco 
tiempo de gestión independiente ya 
nos permite identificar líneas de tra- 
bajo; vemos, por ejemplo, que en de- 
terminadas épocas ciertos productos 
del plan se convierten en preferidos: 
hoy podemos decir que es muy alta 
la demanda del Lavaseca Aurora 
1000, de 16 programas; el suscriptor 
suele comparar mucho la calidad y, 
en especial, el mercado de los lava- 
rropas ha sido siempre un terreno 
muy competitivo. Sin embargo ve- 
mos que otras marcas —sinónimos 


de lavarropas durante décadas— hoy" 


han sido desplazadas totalmente por 
Lavaurora. La gente ve también que 
se trata de un producto que compite 
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en mercados internacionales y al cual 
se puede acceder aquí hoy, por una 
cuota que ronda apenas los doscien- 
tos setenta y cinco mil australes apro- 
ximadamente y para la versión de 16 
programas. Estos argumentos son 
muy fuertes y convincentes a la hora 
de suscribir un plan de ahorro, como 
también lo son en los circuitos de 
venta convencional. Un correlato de 
esto vemos también en la línea elec- 
trónica, con los televisores Grundig 
y los equipos de video; hay una pre- 
ferencia especial con determinados 
modelos, particularmente en TV de 
20” con control remoto, aunque la 
demanda es muy fuerte en toda la 
línea, como asimismo en Audio, 
donde hay una elevada inclinación 
hacia los sistemas Hi-Fi Grundig.” 
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sangre joven 


l mes pasado estuve 
recorriendo la zona de 
Lomas de Zamora. Era 
sábado a la tarde, yo iba con 
mi famitia por la Av. Hipólito 
Yrigoyen —“la Pavón””— y 
cuando paso con el auto por 
el 9500, uno de mis chicos 
me dice: ““¡Papá, mirá un 
negocio del cacique!”. 
Efectivamente, se trataba del 
local de Grundilomas S.R.L., 
Agente CINSA,con apenas un 
año de antigiiedad y que yo 
había visitado en otras 
ocasiones. Aminoré la marcha 
y observé a dos personas 
enfrascadas en ardua tarea de 
pintura. Uno de los pintores 
se dedicaba a la vidriera y 
otro al interior del local. Ya 
con el auto detenido, descubrí 
más gente trabajando en el 
interior; alguien se acercó al 
auto y me dice: “¿Qué hace 
Tyrrell por acá?””. Era 
Balasakis, el titular de 
Grundilomas. Estaba con 
remera y jeans, distinto de 
como estoy acostumbrado a 
verlo siempre, con su saco y 
corbata. Conversamos unos 
minutos, hasta que yo 
emprendí mi paseo y él se 
introdujo en el local, a 
trabajar a la par de la gente. 
Mientras conducía pensaba 
que el verdadero Agente 
CINSA sigue siéndolo en 
sábado, domingo y que la 
gente de Grundilomas era un 
ejemplo de esto. Verdadera 
sangre joven en el sur del 
Gran Buenos Aires. 
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CUMPLIR EN FECHA, ES EL UNICO MODO DE PODER GANAR 


La línea de artículos a los que 

puede acceder el suscriptor 
Aurora-Grundig se renueva perma- 
nentemente, Siempre primando el 
criterio de excelencia en la calidad 
y tecnología del producto. De allí el 
éxito de toda la línea ““blanca” y 
también la gran aceptación en la lí- 
nea electrónica. En ésta, hoy tene- 
mos una novedad en materia de te- 
levisión; que por supuesto se asocia 
a la marca de más prestigio en la Ar- 
gentina: Grundig. 


El lanzamiento de la nueva línea 
de televisores Grundig, denomina- 
da 5* Generación, se realiza junta- 
mente con Alemania. Una nueva se- 
rie de última generación tecnológica, 
con atributos que una vez más son 
indicadores del liderazgo de Grun- 
dig. Es oportuno destacar aquí en 
detalle las virtudes de la nueva serie 
llamada 5* Generación de Grundig. 


La sigla OSD es la abreviatura de 
la denominación inglesa “On Screen 
Display”, cuyo equivalente caste- 
llano es presentación por pantalla y 
está referido a uno de los atributos 
sobresalientes en esta nueva genera- 
ción de televisores. Se trata de la in- 
dicación en pantalla de todas las fun- 
ciones activadas con una innovación 
única en el mercado: la presentación 
de consignas por pantalla puede apa- 
recer en tres idiomas distintos, a elec- 
ción del usuario. Esto se suma al he- 
cho de que el nuevo TV Grundig 
tiene circuito preparado para las nor- 
mas PAL-N (de Argentina, Para- 
guay y Uruguay), PAL-M (de Bra- 
sil) y NTSC-M (la norma de todos 
los países de América latina, de USA 
y de Japón). Los idiomas a seleccio- 
nar son: castellano, inglés o portu- 
gués; es decir, el nuevo TV Grundig 
es un producto adecuado al perfil del 
MERCOSUR, el Mercado Común 
Latinoamericano, ya que por nor- 
mas de color se adapta a todos los 
países participantes. También a raíz 


Grundig 5* Generación: la nueva serie 


de TV. que batirá todos los ratings 


Lo único 
que le falta 
es hablar 


de su condición de expresar, por pan- 
talla, mensajes en castellano y por- 
tugués, cubre todo el cono sur (aparte 
del inglés). 


Funciones 


Utilizando el control remoto de 
220 funciones, es posible comandar 
las distintas operaciones de progra- 
mación o mando, según sea el caso: 

Idioma: Es posible presentar en 
pantalla un menú en el cual puede 
seleccionarse el idioma de los men- 
sajes, para que éstos aparezcan en 
castellano, inglés o portugués. 

Programa/Canal: Puede seleccio- 
narse alguno de los 59 programas 
memorizados, más uno de 
Audio/Video, de modo tal que la in- 
dicación aparece en pantalla junto 
con el canal asignado a dicho pro- 
grama de memoria, dato que puede 
ser cambiado cuantas veces se desee. 

CATV; La nueva serie Grundig 
tiene circuito para sintonizar 139 ca- 
nales, programando en memoria to- 
dos los canales de TV por cable exis- 


tentes hasta el momento y previendo 
los que en un futuro pudieran co- 
menzar a emitir. 

Sintonía: Por pantalla se presenta 
un menú en el que luego de seleccio- 
nar el programa de memoria y el ca- 
nal, también se puede seleccionar la 
norma de color y en caso de emisio- 
nes débiles, el usuario podrá, por con- 
trol remoto también, seleccionar ni- 
veles de sintonía fina, hasta lograr 
la mejor definición posible en pan- 
talla para esa emisora. 

Controles: Siempre por control re- 
moto, el usuario podrá determinar 
su preferencia en volumen, contraste 
blanco/negro, contraste color, bri- 
llo, indicaciones que aparecen seña- 
ladas por pantalla. También se in- 
dica en pantalla la pausa sonora, de 
silenciamiento en audio. 

Apagado: También utilizando el 
control remoto, podrá obtenerse por 
pantalla la indicación del programa- 
dor de apagado automático, consis- 
tente en un reloj programable me- 
diante el cual el usuario decide en 
qué momento su TV Grundig habrá 


de apagarse, independientemente de 
que haya o no gente mirando. 

Mensajes: La 5* Generación de 
Grundig va más allá de lo conven- 
cional. La pantalla con su sistema 
OSD permite una interacción entre 
usuarios, al disponer de un espacio 
de hasta 15 caracteres para dejar 
mensajes en los que se pueden utili- 
zar letras y números. 

Pregunta: Todo está previsto en 
los modelos de la nueva serie. 
Cuando el usuario está viendo TV 
y no se acuerda en qué canal está, 
con sólo pulsar en su control remoto 
una tecla que tiene un signo de in- 
terrogación, aparecerá por pantalla 
el número de canal y el programa 
al que está asignado en memoria. 


Otros detalles 


La nueva línea Grundig se pre- 
senta en las versiones de 14, 15, 20 
y 21 pulgadas de pantalla. Todos los 
modelos tienen entradas para la co- 
nexión de equipos de video, tales 


como videograbadores, videojuegos, 
computadoras y otros equipos. Tam- 
bién es posible comandar desde el 
control remoto de un 5* Generación 
todas las funciones del Videograba- 
dor Grundig VS-262RC. En los mo- 
delos de 20 y 21 pulgadas, es posible 
conectar parlantes externos a partir 
de un conector especialmente dise- 
ñado a tal fin. 


El orgullo de contar con la 5? Ge- 
neración Grundig dentro del plan de 
ahorro tiene su razón si se 
considera que el mismo día en que 
esta línea es conocida en Alemania, 
también se encuentra al alcance del 
suscriptor del plan líder de la Argen- 
tina. En planes de hasta 50 cuotas 
mensuales y por sorteo o licitación. 

Para los suscriptores que encuen- 
tren oportuno suscribirse ya, aparte 
de haber rebajado las cuotas recien- 
temente —en función de los compro- 
misos celebrados entre el fabricante 
y las autoridades del área económica 
del país— y de ser éste un período 
de estabilidad, se encuentra vigente 
el beneficio de Sumagrande. Como 
se recordará, Sumagrande es el sis- 
tema por el cual mes a mes el sus- 
criptor recibe un 4 por ciento de cré- 
dito, de lo que abona en concepto 
de cuota. Dicha cifra constituye un 
crédito eventual, el cual puede ser uti- 
lizado para cancelar cuotas de un 
nuevo plan. 

Quien suscriba hoy planes de aho- 
rro para acceder a alguno de los nue- 
vos TV Grundig —como es habitual 
una vez constituido grupo y con dos 
cuotas pagas como mínimo— abo- 
nando siempre en fecha podrá par- 
ticipar de los sorteos del concurso 
“USTED CUMPLIR, USTED GA- 
NAR”, con la posibilidad de ganar 
una Pick-Up Peugeot, un Fiat Fio- 
rino y 10 electrodomésticos Aurora- 
Grundig, más el premio plus para 
los muy cumplidores: un automóvil 
Peugeot 504 SR II en lugar de la 
Pick-Up Peugeot, para el ganador 
del primer premio, que siempre haya 
abonado en término sus cuotas. 


GON PLAN DE AHORRO, PEQUEÑO 
INDIO SOLUCIONAR GRANDES COSAS. 
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¿PR QUÉ PEQUEÑO INDIO LAVAR 
ROPA A MANO ¡, COCINARCON FUEGO 
Y HACER TODO TAN DIFÍCIL P 


Y, 


ONDAS, H-FIl GRUNDIA Y TV. GRUNDIG 
CON ANTENA SATELITAL ? 


PERUEÑO INDIO LLEGAR 
LEJOS... Si NOSER.CON FLAN, 
FORLO MENOS FILOSORANDO.. 


